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CONTEÚDO : 

•CENÁRIO ATUAL- TINTAS BRASIL

•DINÂMICA DO MERCADO E 

PROJEÇÕES

•RENTABILIDADE DA INDUSTRIA

• INDUSTRIA DE TINTAS NO MUNDO

•CONCLUSÕES 
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INDUSTRIA DE TINTAS BRASIL

CENÁRIO ATUAL 
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DECO
55%

REF
11%

OEM
6%

IND
28%

TINTAS BRASIL - SEGMENTOS  2018 (  EM VALOR)  

TINTAS BRASIL 2018  :
US$ 4,4 BL 

1,7 BL LITROS
RY JAN 2019

DECO
75%

REF
5%

OEM
3%

IND
17%

TINTAS BRASIL - SEGMENTOS  2018 (  EM VOLUME)  

TINTAS BRASIL 2018  :
US$ 4,4 BL 

1,7 BL LITROS
RY JAN 2019



Rácz, Yamaga

& Associates

PLASTICOS; 10,3
AUTO PEÇAS; 14,4

TRANSPORTES E 
MAQ. AGRICOLAS; 

15,0

PÓ

MADEIRA; 66,0

MANUTENÇÃO E 
MARITIMA; 45,4

EMBALAGEMS; 
27,3

INDUSTRIA GERAL; 
37,2

TINTAS INDUSTRIAIS -
BRASIL -
VOLUME SEGMENTO 
MILHÕES LITROS 

TOTAL 2018 : 
297 MM LITROS

US$ 1241 MM 

(49 M TONS) 

RY -jan 2019
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Concorrência Brasil – % valor - 2018

US$ 4,4 BL

GLOBAIS (5)
54%

OUTRAS INTER. 
(11)
2%

MEDIAS 
REGIONAIS (39)

36%

OUTRAS 
LOCAIS 

8%
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EMPRESAS LOCAIS GANHANDO MERCADO !
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RY jan 2019

2010 -2018 - US$ MM 
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TINTAS BRASIL

DINÂMICA – PROJEÇÕES 
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JORNAL ESTADO DE SÃO PAULO (IPEA) – MARÇO 2019

PRIORIDADES :

REFORMA DA CASA  45%

MÓVEIS 43 %

SMARTPHONES 30 %
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O MERCADO RETOMOU O CRESCIMENTO !  

2017 2018 2019 2018/2017 2019/2018

MML MML MML % %

DECO 1277 1290 1315 1,0% 1,9%

REP 83,5 86,1 88,5 3,1% 2,8%

AUTO OEM 39,0 41,9 43,4 7,4% 3,6%

IND 284 297 307 4,3% 3,6%

TOTAL 1684 1714 1754 1,8% 2,3%
RY-out 2019
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A CLASSE MEDIA É  A PRINCIPAL FORÇA MOTORA !  
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TINTAS -LTS PER CAPITA
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TINTAS ESPECIAIS UM MERCADO FIFO 

CRESCIMENTO ANUAL % 
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PINTURA AUTOMOTIVA OEM  – MERCADO REAGINDO!
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TINTAS OEM - MM LITROS 
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REPINTURA AUTOMOTIVA – UM MERCADO RESILIENTE !
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VOLUMES DE 2013 SERÃO ULTRAPASSADOS ! 
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TINTAS DE ALTO VALOR COM MAIOR DESTAQUE ! 
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BRAZIL TINTAS ESPECIAIS - 2023 = US$ 3,0  BL 

PLASTICOS - US$ 102 MM

TRANSPORTES & VEICULOS ESPECIAIS  US$ 161MM 

AUTO PEÇAS - US$118 MM 

EMBALAGENS - US$ 158 

REPINTURA -US$ 675 MM 

MADEIRA - US$ 345 MM

MAN.& MAR.- US$ 423 MM

PÓ - US$ 296 MM 

IND. GERAL- US$ 259 MM

AUTO OEM - US$ 437 MM 

DECO 2023 - US$ 3,2 BL- 1,5 BL LITROS  3,1% aa

RY -out 2019

% aa 
2018-23

MM LITROS
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TINTAS BRASIL – MATÉRIAS PRIMAS 

CONSUMO 2018 US$ 2,4 BL

2,4
3,3

5,0

2018 2023 2030

RESINAS ETC
28%

EMBALAGENS
13%

PIGMENTOS (& TIO2)
21%

ADITIVOS
14%

SOLVENTES
16%

OUTROS
8%

RY JAN 2019
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TINTAS COM RECUPERAÇÃO ACIMA DA ECONOMIA ! 
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TINTAS BRASIL

RENTABILIDADE
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TINTAS IMOBILIÁRIAS – ROI    

MARGEM C. = 42 % 
ROS = 12,0%

MARGEM C.  = 42%   
ROS =13,1%

MARGEM C.=    45 %     
ROS     =15,0%

MARGEM C. = 45 %
ROS =16,1%
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TINTAS IMOBILIÁRIAS - ROI

VENDAS 
RY-SET 2018

VENDAS 
RY-SET 2018

MARGEN C. = 39%
ROS =10,1 %

3 pontos na margem 

>>>> que 20 % no 

volume 
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TINTAS ESPECIAIS- ROI  

MARGEM C. = 48 % 
ROS = 13%

MARGEM C.  = 48%   
ROS =14,2%

MARGEM C. = 51 %     
ROS     =16 %

MARGEM C. = 51 %
ROS =17,2 %
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TINTAS ESPECIAIS - ROI

VENDAS 
RY-fFEV2019

MARGEM C. = 45 %
ROS = 11,2 

3 pontos na margem 

>>>> do que 20 % no 

volume 
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RETORNO SOBRE VENDAS E INVESTIMENTO : 

INDUSTRIA DE TINTAS NO BRASIL : 

• AUMENTO  DE VOLUME  COM O MERCADO
• FOCO EM VALORES

• DISTRIBUIÇÃO/SERVIÇOS

• MARCAS/CONFIABILIDADE

• MARGENS MELHORES
• FUNCIONALIDADES

• INOVAÇÃO

• KNOW HOW

• PRODUTIVIDADE

• ASSOCIAÇÕES E PARCERIAS 
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TINTAS NO MUNDO

CENÁRIO COMPETITIVO  
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INDUSTRIA DE TINTAS NO MUNDO 

APESAR DAS CONSOLIDAÇÕES , A PARTICIPAÇÃO 

DAS EMPRESAS MEDIAS TEM CRESCIDO :

• FOCO 

• ESPECIALIDADES 

• GEOGRAFIA

• PRODUTIVIDADE

• INOVAÇÃO/CRIATIVIDADE

• VISÃO ESTRATÉGICA 

A RENTABILIDADE 

TEM SIDO MELHOR  

NAS EMPRESAS 

MEDIAS ! !
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CONCLUSÃO
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Valor agregado 

real é     

Valor       

Reconhecido!! 
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SUA EQUIPE VENDE : 

Tintas Econômicas

Tintas Standards

Tintas Premium 

PREÇOS ! 
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OU SUA EQUIPE VENDE : 

Tintas Laváveis

Tintas P/Exterior

Tintas Duráveis  

VALORES !
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VENDENDO VALOR
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“SUPER VALOR” EM MERCADOS EMERGENTES

10 ANOS !!! 
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REPETINDO O SLIDE : 

RETORNO SOBRE VENDAS E INVESTIMENTO : 

INDUSTRIA DE TINTAS NO BRASIL : 

• AUMENTO  DE VOLUME  COM O MERCADO
• FOCO EM VALORES

• DISTRIBUIÇÃO/SERVIÇOS

• MARCAS/CONFIABILIDADE

• MARGENS MELHORES
• FUNCIONALIDADES

• INOVAÇÃO

• KNOW HOW

• PRODUTIVIDADE

• ASSOCIAÇÕES E PARCERIAS 

3 pontos na margem  

>>>>do que 20 % no 

volume !!!

VALOR 

RECONHECIDO ! 
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REPETINDO O SLIDE : 

RETORNO SOBRE VENDAS E INVESTIMENTO : 

INDUSTRIA DE TINTAS NO BRASIL : 

• AUMENTO  DE VOLUME  COM O MERCADO
• FOCO EM VALORES

• DISTRIBUIÇÃO/SERVIÇOS

• MARCAS/CONFIABILIDADE

• MARGENS MELHORES
• FUNCIONALIDADES

• INOVAÇÃO

• KNOW HOW

• PRODUTIVIDADE

• ASSOCIAÇÕES E PARCERIAS 

3 pontos na margem  

>>>>do que 20 % no 

volume !!!

VALOR 

RECONHECIDO ! 

A otimização vem 

da melhoria de 

margem para 

poder crescer com 

o mercado !
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MUITO OBRIGADO!


